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У статті проведено аналіз представництва у країнах континентальної системи права. Найпоширенішим видом представництва є 
представництво за довіреністю. Представництвом є правовідношення, у якому одна сторона (представник) зобов’язана або має право 
вчинити правочин від імені іншої сторони, яку вона представляє. Представництво виникає на підставі договору, закону, акта органу юри-
дичної особи та з інших підстав, установлених актами цивільного законодавства. У країнах континентальної системи права інститут пред-
ставництва має багато спільних рис із аналогічним інститутом у вітчизняному праві, тому є актуальним для детальнішого дослідження.

Ключові слова: інститут представництва, представництво, довіреність, генеральна довіреність, спеціальна довіреність, родова до-
віреність.

В статье проведен анализ представительства в странах континентальной системы права. Самым распространенным видом пред-
ставительства является представительство по доверенности. Представительством является правоотношение, в котором одна сторона 
(представитель) обязана или имеет право совершить сделку от имени другой стороны, которую она представляет. Представительство 
возникает на основании договора, закона, акта органа юридического лица и на других основаниях, установленных актами гражданского 
законодавства. В странах континентальной системы права институт представительства имеет много общих черт с аналогичным инсти-
тутом в отечественном праве, поэтому является актуальным для более детального исследования.

Ключевые слова: институт представительства, представительство, доверенность, генеральная доверенность, специальная до-
веренность, родовая доверенность.

In the article the analysis of the representation rights in the continental system countries. The most common type of representation is the 
representation by proxy. A representative office is a legal relationship in which one party (the agent) is obliged or has the right to make a deal on 
behalf of the other hand, it poses. Representation arises under contract law, the act of a legal entity and authority on other grounds established 
by civil legislation acts. In the countries of continental legal system the institution of representation has much in common with a similar institution 
in the domestic law of what is relevant and for more detailed investigation.

Key words: Institute of representation, representation, power of attorney, power of attorney, special power of attorney, power of attorney birth.

Постановка проблеми. Інститут представництва та 
довіреності існує і достатньо розвинений в усіх цивільно-
правових системах. У країнах континентальної системи 
це – інститут матеріального права. 

За загальним правилом учасники цивільних відно-
син особисто набувають цивільних прав та цивільних 
обов’язків шляхом укладення правочинів. Але існують 
випадки, коли вони не в змозі особисто вирішувати ті чи 
інші питання. Представництво у такому випадку може їм 
допомогти. 

У роботі на прикладі двох країн континентальної сис-
теми права розглянемо суть представництва та довіреності.

Ця тема є дуже актуальною для дослідження, тому що 
без цього інституту обійтись не можуть ні фізичні, ні юри-
дичні особи. Так, його, без сумніву, потребують ті, хто, 
зважаючи на вік чи психічний стан, належать до категорії 
осіб, за якими взагалі не визначається наявність значущої 
волі. Усі вони можуть бути самостійними учасниками ци-
вільного обороту лише тоді, коли певні особи будуть діяти 
за них. Представництво часто є необхідною умовою реалі-
зації правосуб’єктності юридичної особи.

Представництво є однією із важливих гарантій реаль-
ності здійснення цивільних прав та виконання обов’язків 
суб’єктами права.

Стан опрацювання цієї проблематики. Дуже мало 
наукових робіт присвячено цій темі. Опосередковано цю 
тему розглядали такі науковці-юристи, як М.І. Панченко,  
В.О. Рясенцева, Є.О. Харитонов, Г.З. Огнев’юк, Г.З. Лазько, 
А.І. Дрішлюк. Тому це питання потребує спеціального аналізу.

Метою статті є дослідження сутності представництва 
та довіреності за цивільним правом країн континентальної 
системи права.

Виходячи з мети наукової роботи, автор ставить перед 
собою завдання виявити значення та роль представництва 
та довіреності у країнах континентальної системи права.

Об’єкт дослідження  – загальні закономірності пред-
ставництва та довіреності.

Предметом дослідження є правова природа представ-
ництва та довіреності, їх вплив на діяльність суспільства. 

Виклад основного матеріалу. У країнах континен-
тальної системи права інститут представництва має бага-
то спільних рис із аналогічним інститутом у вітчизняно-
му праві. Доктрина відрізняє представництво договірне 
(засноване на договорі доручення, або якщо з обставин 
справи очевидно, що особа проявляє волю від імені особи, 
яку представляють, і законне (представництво у зв’язку із 
батьківськими чи опікунськими правами, представництво 
органів юридичних осіб, виконавців заповіту тощо), хоча 
такий розподіл не завжди чітко виокремлений у законо-
давстві. Представництво може ґрунтуватися на законі, ад-
міністративному акті, рішенні суду, договорі, звичаї.

Представництво тлумачиться як правовідносини, за 
яких одна особа (представник) вчиняє юридичні дії від 
імені іншої особи (яку представляють) та в її інтересах.

Представник зобов’язаний діяти особисто, виключно 
в межах наданих йому повноважень, звітувати перед осо-
бою, яку представляє, передати все отримане за угодами 
довірителю; угоди, які він укладає від імені особи, яку 
представляє, визначають права й обов’язки для останньої. 
Угоди, що виходять за межі повноважень представника, 
є обов’язковими лише за умови їх подальшого схвален-
ня особою, яку представляють. Це схвалення може бути 
висловлене прямо або за замовчуванням (ФРН). Якщо 
такі угоди не схвалено, а представник не попередив тре-
тіх осіб про перевищення повноважень, то він особисто є 
зобов’язаним перед ними.

У юридичній літературі повноваження представника 
класифікують на універсальні, які дають змогу здійсню-
вати будь-які права особи, яку представляють; генераль-
ні, що дають право вчиняти всі можливі юридичні дії у 
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певній сфері чи для ведення певного підприємства; спе-
ціальні  – для укладення однорідних угод; та разові  – на 
укладення однієї угоди.

Водночас у окремих країнах існують свої особливос-
ті. Зокрема, у Франції відносини представництва регулю-
ються Французьким цивільним кодексом (далі  – ФЦК), 
переважно нормами, що стосуються договору доручення. 
На практиці ж повноваження представника розглядають-
ся як одностороння заява особи, яку представляють, і не 
пов’язуються обов’язково з договором доручення.

За законодавством ФРН (НЦК) представництво вважа-
ється договірним не лише у випадках, коли представник 
виявляє волю у межах його офіційних повноважень, а й 
тоді, коли з обставин справи очевидно, що дії вчиняють-
ся від імені особи, яку представляють. Повноваження 
можуть відображатися у заяві, яка надається або пред-
ставнику, або третім особам без спеціальної форми, або 
висловлена у публікаціях (у такому випадку представник 
правомочний стосовно всіх третіх осіб) [1, с. 202].

Від відносин представництва у континентальному праві 
відрізняють посередництво, метою якого є укладання угоди 
між зацікавленими особами. Посередництво реалізується 
через посередницькі фірми, маклерів, брокерів тощо, які 
професійно займаються сприянням укладанню різноманіт-
них угод комерсантами. Посередник відрізняється від пред-
ставника, оскільки виступає незалежною особою стосовно 
обох сторін, а представник діє лише для однієї зі сторін і 
сам від її імені укладає угоду. Для посередництва у певних 
сферах діяльності (наприклад, щодо угод із цінними папе-
рами на фондових біржах та ін.) необхідний спеціальний 
дозвіл уповноважених органів держави.

Мета посередництва полягає у тому, щоб добитися 
укладення договору між зацікавленими особами. Посе-
редниками є, наприклад, маклери (Німеччина, Швейцарія, 
Франція).

Слід мати на увазі, що в національних системах права 
самостійні торгові представники іменуються по-різному: 
торговими або комерційними агентами (у Франції, Німеч-
чині, Японії, Італії).

У Франції торговий агент, що має статус комерсанта, 
може діяти, по-перше, від імені та за рахунок промисло-
вих підприємців або купців і, по-друге, від свого імені або 
від імені підприємців та за їх рахунок.

У першому випадку відносини з представництва регу-
люються ст. 1984-2010 Французького цивільного кодексу 
2000 року.

У другому випадку регулювання відносин з пред-
ставництва перебуває у віданні Торгового кодексу 2000 р.  
У якості торгових представників у Німеччині, агентів у 
Швейцарії та торгових агентів у Франції можуть діяти як 
фізичні, так і юридичні особи. Будучи самостійними тор-
говими діячами, торгові представники в Німеччині та тор-
гові агенти у Франції вправі здійснювати представництво 
кількох підприємців, причому якщо у Франції за законом 
вони не вправі представляти підприємців конкурентів, то 
за законодавством Німеччини така можливість не виклю-
чена.

За правом ФРН відрізняють пряме та непряме торгове 
представництво. За прямого представництва представник діє 
від імені комерсанта, однак сам не є підприємцем [2, с. 203].

Законне торгове (комерційне) представництво засто-
совується у діяльності торгових товариств: органи управ-
ління представляють товариство в суді та в інших право-
відносинах. У статутах відповідних товариств можуть 
детально визначатися функції органів, що мають такі по-
вноваження. У разі спільного представництва членів прав-
ління за кожним із них можуть закріплюватися функції з 
представництва для укладення певного виду угод або для 
окремих правочинів. 

До прямого представництва належать прокура та тор-
гове повноваження. 

Прокура є різновидом представництва службовців тор-
гового підприємства, тобто осіб, які працюють за наймом 
у підприємця і мають певні представницькі повноваження 
відповідно до трудового договору й закону. Такі особи за 
службовими обов’язками повинні представляти підприєм-
ство у процесі укладення угод і вчинення інших дій; вони 
є підлеглими стосовно підприємця (підприємства), безза-
перечно дотримуються його вказівок, звітують перед ним 
про виконання функцій та одержують за це відповідну за-
робітну плату.

Прокурист (представник) має надзвичайно широкий 
обсяг повноважень, які не можуть бути обмежені. Він 
вправі укладати всі угоди, які властиві торговим підпри-
ємствам взагалі, а не лише конкретному підприємству, 
навіть якщо вони виходять за межі цілей його діяльності. 
Прокурист може без додаткового дозволу вчиняти дії, які 
доступні тільки власникові, зокрема відчужувати майно, 
передавати майно під заставу та ін. 

Прокура надається службовцеві власником або його 
законним представником, який повинен мати згоду опі-
кунського суду. Вона є чинною навіть зі зміною власни-
ка підприємства. Встановлення прокури та її припинення 
підлягає обов’язковій реєстрації у торгових (державних) 
реєстрах. 

Вчиняючи ті чи інші угоди, прокурист повинен до на-
зви підприємства, яке він представляє, додавати вказівку 
на існування прокури. Він не вправі передавати свої по-
вноваження іншим особам. Разом із тим, існують певні 
способи обмеження повноважень прокуриста: обмеження 
повноважень представника діяльністю певної філії під-
приємства, надання прокури кільком особам, підписи кож-
ної з яких необхідні для дійсності угоди, що укладається 
однією із них [5, с. 54].

Представництвом службовців торгового товариства 
(підприємства) у вужчому значенні є торгове повнова-
ження (ФРН). Воно уповноважує представника лише на 
здійснення тих юридичних дій, які може вчиняти конкрет-
не підприємство (а не будь-яке торгове взагалі). Торгове 
повноваження може видаватися як на управління цілим 
підприємством, так і на укладання певного виду торгових 
угод або однієї угоди. 

Торгове повноваження не підлягає реєстрації. Право-
мочності представника відображаються у довіреності. Ви-
знання та схвалення комерсантом дій представника може 
здійснюватися у формі мовчазної згоди, що, власне, і роз-
глядається як доказ існування торгового повноваження.

Ще одним із видів представництва службовців є комі-
вояжерство. Комівояжери (представники) – це особи, які 
приймають замовлення на продукцію (товар) у зазначених 
підприємцем регіонах. Окрім заробітної плати, комівоя-
жери мають право на відшкодування витрат на поїздки, а 
також можуть одержувати гроші за товари та встановлю-
вати терміни платежів. У деяких країнах для такої діяль-
ності потрібен спеціальний дозвіл компетентного органу 
держави [3, с. 198].

Непряме представництво здійснюється через торгових 
представників, а також шляхом укладання угод доручення 
та комісії. 

Торгові представники – це особи, які в ролі самостій-
ного підприємця (промислу) здійснюють постійні повно-
важення посередництва та представництва з укладення 
різноманітних угод і надання послуг торговому підприєм-
ству, з яким не пов’язані трудовими (службовими) право-
відносинами. За виконання таких функцій вони одержу-
ють винагороду у вигляді відсотку від вартості укладеної 
угоди або виплати чистого прибутку (тантьєми). Це само-
стійні підприємці, які вільно здійснюють свою діяльність і 
визначають свій робочий час. Торговими представниками 
можуть бути або фізичні, або юридичні особи.

Торговий (комерційний) представник реєструється як 
особа, що здійснює самостійний промисел (підприємни-
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цтво), він веде відповідну документацію зі своєї діяльнос-
ті (торгові книги); на здійснення постійного представни-
цтва конкретного підприємства повинен мати відповідну 
довіреність (доручення).

Торговий (комерційний) представник може виконувати 
як представницькі, так і посередницькі функції. Він може 
одночасно здійснювати представництво кількох підпри-
ємств, зокрема і конкуруючих, якщо застереження про за-
борону представляти інтереси підприємства-конкурента 
немає в договорі доручення.

За договором торговий представник може мати ви-
ключне право на укладення угод від імені підприємства на 
певній території. У такому разі підприємець не може при-
значати інших агентів чи користуватися послугами макле-
рів, комісіонерів тощо на цій самій території. Якщо ж ко-
мерсант порушив це правило і самостійно або через інших 
осіб уклав угоду на цій території, то торговий представник 
має право на одержання винагороди за такою угодою. 

Представництво, засноване на договорі доручення, у 
праві ФРН завжди має безоплатний характер. Повірений 
зобов’язується виконувати будь-які фактичні та юридичні 
дії, покладені на нього довірителем.

Представництво, що ґрунтується на договорі комісії, 
здійснюється комісіонером, який бере на себе обов’язки 
вчиняти угоди за рахунок комерсанта (комітента), але від 
свого імені. Комісіонер теж є комерсантом, здійснює від-
повідну діяльність у вигляді промислу і зберігає повну 
самостійність у відносинах із третіми особами [4, с. 333].

Особливий статус має торговий маклер, тобто посе-
редник у підприємницьких договорах (поставка, продаж 
товарів, цінних паперів, страхове забезпечення, оренда су-
ден тощо). За правом Німеччини посередництво відокрем-
лене від представництва, однак згідно із законом не вва-
жається протиправним, наприклад діяльність страхового 
агента, який укладає договори.

Формами торгового (комерційного) представництва є 
договірний продавець (комерсант, що входить до струк-
тури підприємства-виробника і на основі постійного з 
ним договору від свого імені та за свій рахунок поширює 
його товари, підтримує оборот, використовуючи позна-
чки виробника поряд із власними); комісійний агент (діє 
як комісіонер, однак на постійній основі); франчайзинг.  
У юридичній літературі виділяють окремі ознаки догово-
ру франчайзингу, які дають підстави розглядати такі від-
носини як представницькі: користувач виключних прав 
(представник) є самостійним у правовому сенсі суб’єктом, 
йому доручається пропонувати товари та послуги на рин-
ку під єдиною маркою.

За французьким законодавством торгове (комерційне) 
представництво має переважно договірний характер і може 
ґрунтуватися на трудовому договорі між підприємцем та 
службовцем торгового товариства або на договорі доручен-
ня (або комісії) між особами, які не перебувають між собою 
у трудових відносинах. Таке представництво майже не від-
різняється від аналогічного у німецькому праві. 

Службовцями, які виконують представницькі функції, 
окрім учасників органів управління, є роз’їзні агенти, тор-
гові представники та агенти зі збуту товарів. Ці службовці 
мають професійні посвідчення представників. Обсяг їх 
повноважень визначається у контракті, який може укла-
датися в усній або письмовій формі. Вони мають право 
на компенсацію витрат на роз’їзди. Цікавим є те, що вони 
можуть представляти інтереси одного чи кількох підпри-
ємств, якщо іншого не обумовлено в договорі. Вони не в 
змозі укладати торгові угоди за свій рахунок та задля влас-
ної вигоди. 

У законодавстві Франції існує також інститут торго-
вого агента, що є аналогічним інституту торгового пред-
ставника у німецькому праві та характеризується такими 
ж ознаками. Торгові агенти повинні бути зареєстровані у 
канцелярії торгового суду або суду великої інстанції. Вони 

не є службовцями торгового товариства, від імені якого 
діють: укладають угоди купівлі-продажу, найму, надають 
інші послуги. Повноваження торгових агентів визнача-
ються в угодах з комерсантами, які обов’язково уклада-
ються у письмовій формі. Повноваження можуть бути 
спеціальними (для однієї угоди) або загальними (для будь-
яких торгових угод).

Торговий агент зобов’язаний діяти особисто, на ви-
сокому професійному рівні; він має право на винагороду 
відповідно до обсягу та якості виконаної роботи. Він може 
найняти будь-якого іншого агента на власний розсуд, яко-
му сам виплачуватиме винагороду, однак залишатиметься 
відповідальним перед комерсантом-довірителем. Торго-
вий агент може укладати угоди одночасно із кількома до-
вірителями, у тому числі й конкуруючими фірмами, якщо 
на це є згода довірителів. Поряд із виконанням представ-
ницьких функцій торговий агент вправі вчиняти торгові 
угоди за власний рахунок і для задоволення власних інтер-
есів [8, с. 94].

Право представництва врегульоване цивільними ко-
дексами в Німеччині та Франції. Розглянемо суть довіре-
ності на прикладі Німеччини. Відповідно до німецького 
цивільного кодексу довіреністю є надане через правочин 
повноваження на здійснення представництва (§ 166, абзац 
2 ЦКН). Надання довіреності відбувається шляхом заяви 
уповноваженій особі або третій особі (партнерові за дого-
вором), відносно якої має здійснюватись представництво 
[7, с. 100].

У § 167, абзаці 2 ЦК Німеччини закріплений також той 
принцип, що довіреність не потребує дотримання певної 
форми. Вона може бути заявлена також і в усній формі. 
Тільки у тому випадку, якщо закон передбачає дотримання 
певної обов’язкової форми, вона повинна бути дотримана 
під час надання довіреності. Наприклад, у разі правочинів 
із земельними ділянками довіреність повинна бути нотарі-
ально засвідчена. Але все ж, незважаючи на описані вище 
можливості, у правовому обігу довіреності видаються, як 
правило, саме в письмовій формі.

Німецьке право передбачає розмежування між такими 
видами довіреностей, як 1) генеральна довіреність; 2) спе-
ціальна довіреність; 3) родова довіреність.

Генеральна довіреність дозволяє уповноваженій особі 
представляти довірителя у всіх діяннях, які можна уяви-
ти. Виключенням із цього загального правила є тільки так 
звані особистісні правочини або дії, як, наприклад, укла-
дання шлюбу, складання заповіту або реалізація виборчо-
го права. 

Спеціальна довіреність має на увазі уповноваження на 
вчинення окремої, прямо визначеної дії. Так, наприклад, 
уповноваженій особі може бути доручено продати земель-
ну ділянку довірителя. 

Родова довіреність описує повноваження від імені до-
вірителя здійснити певну групу дій. Так, наприклад, до-
віритель може уповноважити уповноваженого виконувати 
для нього всі його банківські справи.

Обсяг довіреності, в принципі, визначає та особа, яка 
її видає.

Щодо строку дії довіреності, то вона не прив’язана до 
якогось певного строку чинності. Погашення довіренос-
ті визначається згідно з покладеними в основу її видачі 
правовими відносинами (§ 167 ЦК Німеччини). До того 
ж, будь-яка довіреність може бути відкликана у будь-який 
час. Смерть довірителя не призводить, як правило, до по-
гашення довіреності, тобто вона продовжує діяти і піс-
ля його смерті (трансмортальна довіреність). Так само є 
можливим видати довіреність саме для випадку смерті. Із 
такою довіреністю особа, якій довіреність видана, може 
дієво «представляти довірителя». 

Також і недієздатність довірителя, яка наступає після 
видачі ним довіреності, не призводить ані до її погашення, 
ані до обмежень у дії довіреності.
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Правовий обіг має довіряти чинності довіреності до 
тих пір, поки документ довіреності перебуває у правово-
му обігу. Повноваження на представництво залишається 
чинним до того часу, поки документ довіреності не буде 
повернуто назад довірителю або не буде оголошено таким, 
що втратив чинність (§ 172, абзац 2 ЦК Німеччини).

Не всі можуть отримати довіреність. Недієздатна осо-
ба не може отримати довіреність, адже до довіреності як 
правочину застосовуються загальні положення про дієздат-
ність. Недієздатним є той, кому не виповнилось сім років, 
або та особа, яка знаходиться у стані порушення розумової 
діяльності, що виключає її вільне самовизначення. Неді-
єздатні особи не можуть виявляти важливу для правових 
наслідків волю і, таким чином, не можуть бути уповнова-
женими особами, як не можуть і видавати довіреності. Об-
межено дієздатні особи (від 7 до 18 років), у протилежність 
із вищезазначеним, можуть бути уповноваженими особами, 
але не можуть бути довірителями [6, с. 199].

Висновки. Отже, у країнах континентальної системи 
права інститут представництва має багато спільних рис із 

аналогічним інститутом у вітчизняному праві. Доктрина 
відрізняє представництво договірне (засноване на догово-
рі доручення, або якщо з обставин справи очевидно, що 
особа проявляє волю від імені особи, яку представляють, і 
законне (представництво у зв’язку з батьківськими чи опі-
кунськими правами, представництво органів юридичних 
осіб, виконавців заповіту тощо).

Представництво тлумачиться як правовідносини, за 
яких одна особа (представник) вчиняє юридичні дії від 
імені іншої особи (яку представляють) та в її інтересах.

У країнах континентальної системи права існують різ-
ні види представництва. 

Довіреністю є надане через правочин повноваження на 
здійснення представництва. Надання довіреності відбува-
ється шляхом заяви уповноваженій особі або третій особі 
(партнерові за договором), відносно якої має здійснюва-
тись представництво.

У країнах континентальної системи права представни-
цтво та довіреність урегульовані цивільними кодексами 
цих країн.
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